                   以色列--教育孩子的方式 
     當一開始看這篇文章的時候   還以為是個編寫的故事 
    很意外這竟是個實際的例子   不僅讓我有所啟發 
     更讓我領教到了世界最會賺錢的民族 
     原來是這樣在教育他們的下一代 ! 

      我認為猶太人人不見得比我們龍的傳人聰明 
但是他們的教育方式卻能教出遠遠比我們獨立又懂得賺錢的下一代 
   而且是從小開始   但又不至造成急功好利的錯誤價值觀  
 值得我們台灣家長反省學習.... 
 
>     文章內容如下 : 
     1992年，當我輾轉回到以色列的時候， 
     13歲的老大、12歲的老二和 
 10歲的小女兒都還暫時留在中國。 
     選擇在那時回到以色列，完全是窮途末路： 
 
 我的父親是猶太人，二戰時逃亡到上海，並在那裡生下了我。 
     母親在我很小的時候就拋棄了我們， 
     12歲那年父親去世，我就成了孤兒。 

     長大後，我在上海銅廠當體力女工。 
     結婚生下3個孩子後，丈夫離我們而去。 
 留在上海，滿眼都是痛苦的回憶。正好那時中以正式建交， 
 懷著一種逃避的心情，我成為了第一批回到以色列的猶太後裔。 

     初到以色列的日子，比想像中要困難許多。 
 我不懂得那裡的語言(父親教的古希伯萊語早已不在以色列使用 )， 
     不懂得移民優惠政策(新移民可以有一筆安家費 )， 
 在特拉維夫的大街上，我壓根不知道怎樣才能生存下去。 
     我從上海帶去的積蓄只能維持3個月的生活開支， 
     我必須找到賺錢的辦法，還要早日把孩子接到我身邊。 

     我苦攻希伯萊語，學最基本的生活語言， 
     然後，我在路邊擺了個投資最小的小攤賣春捲。 
 
 
 以色列的官方貨幣是謝克爾，1謝克爾兌換人民幣2塊錢， 
     更小的幣值是雅戈洛，1謝克爾等於100雅戈洛。 
     我的春捲小攤，每天能賺到十來個謝克爾。 
     當我的小攤生意慢慢穩定下來以後， 
     1993年5月，我把 3個孩子都接到了以色列。 
 
     孩子們初到以色列的時候，受到了不少鄰居們的責難。 
     以前在國內時，我一直秉承再苦不能苦孩子的原則， 
     到了以色列以後，我依舊做著我合格的中國式媽媽： 
     我把孩子們送去學校讀書，他們上學的時候我賣春捲。 
     到了下午放學的時候，他們就來春捲攤，我停止營業， 
     在小爐子上面給他們做餛飩下麵條。 
 
     一天，當3個孩子圍坐在小爐子旁邊等我做飯的時候， 
     鄰居過來訓斥老大："你已經是大孩子了， 
 
 
你應該學會去幫助你的母親，而不是在這裡看著你母親忙碌， 
     自己就像廢物一樣。 "然後，鄰居轉過頭訓斥我： 
     "不要把那種落後的中國式教育帶到以色列來， 
     別以為生了孩子你就是母親 ……" 
 
 
 
鄰居的話很傷人，我和老大都很難受，回家後，我安慰老大： 
     "沒事的，媽媽能撐住， 
 我喜歡照顧你們。"可是，老大說： 
     "也許，她說得沒錯。媽媽，讓我試著去照顧弟弟妹妹吧……" 
 
 
 第二天是祈禱日，孩子們中午就放學了。來到我的小攤， 
 
 
老大坐在我旁邊，學著我的樣子把打好的春捲皮包上餡，卷成成品， 
然後入油鍋去炸。他的動作一開始有些笨拙，但是後來越來越熟練… 

老大身上的轉變大得連我自己都想不到，除了幫我做春捲， 
他還提出由他們帶做好的春捲去學校賣給同學。
每天早上，     他和弟弟妹妹每人帶 20個春捲去學校，放學回來的時候， 
    會把每人10謝克爾的賣春捲收入全部上交給我。 
     我覺得很心酸，讓他們小小年 
 齡就要擔起生活的擔子。可是， 
     他們沒有表現出我想像的那種委屈， 
     他們說他們慢慢開始喜歡這種賺錢的感覺了。 
 
 
鄰居太太經常來跟我聊天，告訴我正規的猶太家庭應該如何運作， 
     應該如何教育孩子—— 
 
 
猶太人從來不覺得賺錢是一個需要到達一定年齡才能開展的活動， 
     與中國的"教育 從娃娃抓起"一樣，他們始終覺得 
     "賺錢從娃娃抓起"才是最好的教育方式。 
 
     鄰居太太告訴我，在猶太家庭裡， 
 
 孩子們沒有免費的食物和照顧，任何東西都是有價格的， 
     每個孩子都必須學會賺錢，才能獲得自己需要的一切。 
     我覺得這樣的教育手段 
 比較殘酷，不是那麼容易接受。 
     但是，孩子們在學校也被灌輸著這樣的理念。 
     他們比我更容易地接受了這種猶太法則。於是， 
 
 
我決定改變以前在國內對孩子們的習慣，試著培養他們成為猶太人。 
 
 
     首先，我們家確立了有償生活機制， 
     家裡的任何東西都不再無償使用， 
     包括我這個母親提供的餐食和服務。 
     在家吃一頓飯，需要支付給我100雅戈洛的成本費用， 
     洗一次衣服需要支付50雅戈洛 …… 
     在收取費用的同時，我給予他們賺錢的機會， 
     我以每個春捲 30 雅戈洛的價錢批發給他們， 
 
 
他們帶到學校後，可以自行加價出售，利潤部分可自由支配。 
 
 
     第一天下午回來以後，我得知 
 3個孩子賣春捲的方式竟然截然不同： 
 
 
老三比較老實，按照老價錢，50雅戈洛一個零售，賺到了400雅戈洛； 
老二則使用了批發手段，40雅戈洛直接將春捲全部賣給了學校餐廳， 
     儘管只有 200雅戈洛的利潤， 
     但他告訴我餐廳同意每天讓他送100個春捲去； 

     老大的方式比較出人意料，他在學校舉辦了一個 
     "帶你走進中國"的講座，由他主講中國國內的見聞， 
     講座的噱頭就在於可以免費品嘗美味的中國春捲， 
     但是需要買入場券，每人10雅戈洛， 
 
 每個春捲都被他精心分割成了10份，他接待了200個聽眾， 
 
 
入場券收入2000雅戈洛，在上繳學校500雅戈洛的場地費用後， 
     利潤1500雅戈洛。 
 
     除了老三的方法在我意料以內之外， 
     老大和老二的經營方式都超出了我的想像。 
     我真的沒有料到，只在短短數日之間， 
 
 
以前只會黏著我撒嬌的孩子就搖身一變成了精明的小猶太商人。 
 
     他們的學業並沒有因此受到任何影響， 
 
 
為了琢磨出更多更新穎的賺錢方法，他們很努力地去學習和思考—— 
 
>
老師授課的內容很對他們胃口，因為沒有奉獻精神之類的說教。 
 
     老師問過他們這樣一個問題： 
"當遭到異教徒的襲擊，必須逃命的時候，你會帶著什麼逃走？ " 
     對於這個問題，回答"錢"或 "寶石"是不對的。 
 這是因為，無論是錢還是寶石，一旦被奪走就會完全失去。 
     正確的答案是 "教育"。 
     與財物不同，只要人活著，教育就不可能被別人奪走。 
 
 
     他們很讚賞老師說的這麼一句話： 
     "如果你想將來成為富翁，就學好眼前的東西， 
       它們將來都會大有用處的 ……" 
 
 
 
當老大在法律課上學習了移民法後，他告訴我像我們這樣的家庭 
    應該可以去移民局領取安家費。我半信半疑去了， 
 結果一下領回了6000謝克爾的安家費，這對我們一家來說 
 
 
可是一筆了不得的財產。然後，老大跟我說因為他給我提供了資訊， 
     我應該付給他10％的酬金。我猶豫很久， 
     終於決定把600謝克爾這筆大錢給他，他拿到錢後， 
     給我和弟弟妹妹都買了很漂亮的禮物， 
     剩下的錢，他說他會拿去變成更多的錢。 
 
     老大用這筆酬金郵購了一批在國內很便宜的文具， 
     然後去學校進行售賣，利潤再投入繼續進貨， 
     1年以後，他戶頭上的金額就已經超過了 2000謝克爾。 
 
 
儘管老大很會賺錢，但在實際上，老二比他更能領會猶太法則的精髓 
 
 
 
 ——猶太人共同的一點是，從事那些不用投入本錢的行業， 
     從事其他人不做的、無須花錢和投資的工作。 
 
 
 當老大在利用國內的資源賺錢的時候，老二也在如此做著， 
     不過，他賺的是不需要成本的精神領域的利潤 —— 
 
 
老二以他14歲的年齡和文筆，竟然在報紙上開設了自己的專欄， 
     專門介紹上海的風土人情，每週交稿2篇，每篇 
 1000字， 
     每月8000雅戈洛。 
 
 

老三是女孩子，因為比較矜持，也沒有展露出賺錢方面的才能， 
 
 但是我在她身上欣慰地看到了猶太人對生活的樂觀和優雅。 
 她學會了煮茶和做點心，每天晚上，她會精心煮一壺紅茶， 
 配上她自創的口味不同的點心，一家人圍坐下來邊吃邊聊天—— 
     老三的點心有點中西合璧的味道，兩個哥哥都很喜歡。 
 不過，這些點心不是免費的，兩個哥哥支付的點心費用， 
 刨開成本和每天需要交給我的費用外，老三也能活得很滋潤。 
 

     當我們家的資金越來越豐富的時候， 
     我們一家4口合資開辦了我們家的中國餐廳。 
     我占40％股份、老大30％、老二 20％、老三10％。 
 
 當我們家的餐廳越來越有名的時候，我也引起了很多關注。 
     當我獲得拉賓的接見後，我成了以色列的名人。 
 
 此時的我已經完全掌握了希伯萊文，再加上我的母語中文， 
 
 我最後被以色列國家鑽石公司邀請擔任駐中國首席代表。 
 
 
 當我回國任職的時候，孩子們也跟隨我一起回到了中國， 
     有了中國孩子作為比較對象之後， 
 
 
我方才發覺我的孩子成長得比我想像的還要優秀——在回國之前， 
     每個孩子都去購買了很多以色列產的物品。回國之後， 
 
 
老師來找我了，她說我的孩子在校園推銷來自以色列的商品， 
     從飾品到民族服裝甚至到子彈殼無所不有， 
     她建議我好好管教一下孩子。 
 
 
 
我告訴她，我無權干涉我孩子的行為，這是他們賺取他們學費的方式 
 
     ——因為，我已經不再負責他們的所有學習費用。 
 
     老師的眼睛頓時瞪得大大的，她理解不了 
     像我這樣月薪5000美元的母親竟然會不給孩子學費。 
 
 我請她品嘗一下女兒做的在家售價2塊錢一個的小點心， 
     微笑著告訴她： 
 "這是我的孩子在以色列生活幾年以來， 
     學會猶太法則的產 
 物，我相信他們將來都會成為優秀的人才 ……" 
 
     在隨後的高考中， 
 
 
老大進入了旅遊高等專科學校，他說他要成為專業的旅遊人才， 
     然後去以色列開辦自己的旅遊公司，壟斷經營中國遊； 
 
     第二年，老二考入上海外國語學院， 
     他說他的理想是當一個作家， 
     在不需任何投資和奉獻的前提下賺取利潤； 
 
     老三說她會去學中國廚藝，當一個頂級的糕點師， 
     然後去開辦全以色列最好的糕點店 …… 
 
 
 
回國以後，我發覺很多中國父母都活在一種左右搖擺的矛盾心態中， 
     既希望自己的孩子將來能成為大富翁， 
     卻又似乎害怕孩子過早地沉迷於金錢——就好像， 
 

既希望孩子將來能有個幸福的家庭，卻又害怕孩子現在會早戀一樣。 
 
     這是一種典型的葉公好龍—— 
     猶太人用敲擊金幣的聲音迎接孩子的出世， 
     賺錢是他們人生的終極目標， 
     至於教育、學習都是為了達到這個目標必須經歷的過程 
 

  

